Regulamin konkursu ,,ECOD” zwanego dalej ,,Konkursem” organizowanego na IlI
Konferencji Sales Performance w Warszawie, zwanej dalej ,,Konferencja Sales
Performance”.

|. Postanowienia ogélne:

1.

1.

Organizatorami Konkursu sa:

Comarch S.A. z siedzibg w Krakowie, Al. Jana Pawta II 39a, 31-864 Krakow,
zarejestrowana w Krajowym Rejestrze Sadowym prowadzonym przez Sad Rejonowy
dla Krakowa — Srédmiescia w Krakowie, XI Wydziat Gospodarczy pod numerem
KRS 000005756, wysokos$¢ kapitalu zaktadowego Spotki wynosi 8.051.637,00 zi,
kapital zaktadowy optacony w catosci, NIP 6770065406, REGON: 350527377

oraz

Solnteractive S.A. z siedzibg w Krakowie, Al. Jana Pawta II 41 G, 31-864 Krakow
zarejestrowana w Krajowym Rejestrze Sadowym prowadzonym przez Sad Rejonowy
dla Krakowa — Srédmiescia w Krakowie, XI Wydzial Gospodarczy pod numerem
KRS 0000298936, wysokos¢ kapitatu zaktadowego Spoétki wynosi 651.000,00 zi,
kapital zaktadowy optacony w catosci, NIP 6762366843, REGON: 120629191

zwane dalej odpowiednio ,,Organizatorem” lub ,,Organizatorami”.

Niniejszy Regulamin Konkursu, zwany dalej ,,Regulaminem”, stanowi podstawe¢
Konkursu i okresla prawa i obowigzki jego uczestnikow.

Konkurs trwa od dnia 22 wrzesnia 2011 roku do dnia 23 wrze$nia 2011 roku, a
rozpoczyna si¢ od publikacji przez Organizatora Regulaminu na stronie internetowej
Www.wsparciesprzedazy.com.pl.

Wyniki Konkursu zostang ogloszone przez Organizatorow w dniu 23 wrzesnia 2011
roku podczas uroczystego zamknigcia Konferencji Sales Performance w Hotelu
Courtyard by Marriott w Warszawie w dniu 23 wrzes$nia 2011 roku okoto godziny
15.00.

Konkurs jest organizowany w trakcie Konferencji Sales Performance majacej miejsce
w ramach wydarzenia ,,Intelligence in Business” w Warszawie.

Warunki uczestnictwa w Konkursie:

Konkurs organizowany jest wsrod uczestnikow Konferencji Sales Performance
stanowigcych jednoczesnie uczestnikow wydarzenia ,,Inteligence In Business”.

Uczestnikiem Konkursu moze zosta¢ osoba fizyczna nieprowadzaca dziatalnosci
gospodarczej, bedaca zarejestrowanym uczestnikiem Konferencji Sales Performance,
biorgca udzial w prezentacji prowadzonej przez pracownikow PPG Deco Polska,
Comarch S.A. i Solnteractive S.A. pt. ,,Zindywidualizowana komunikacja z klientem
wspierajgca sprzedaz. Case study Partner On-line System w firmie PPG Deco Polska”


http://www.wsparciesprzedazy.com.pl/

10.

11.

(zwanej dalej ,,Prelekcja”), zwana dalej odpowiednio ,,Uczestnikiem Konkursu” lub
,uJczestnikami Konkursu”.

Prelekcja odbedzie si¢ podczas Konferencji Sales Performance w Hotelu Courtyard by
Marriott w Warszawie w dniu 22 wrzesnia 2011 roku w sali nr 2 okoto godziny 14.20.
Warunkiem przystapienia do Konkursu jest obecnos¢ Uczestnika Konkursu na
Prelekcji.

Uczestnik Prelekcji dokonuje zgloszenia swojego uczestnictwa w Konkursie (a
jednoczesnie stanowi to udokumentowanie obecno$ci Uczestnikow Konkursu na
Prelekcji) poprzez prawidtowe wypelnienie oraz podpisanie kuponu konkursowego
oraz umieszczenie go w pojemniku na wypetnione kupony konkursowe na stoisku
Organizatoréw przez uczestnikow Prelekcji.

Przystapienie do Konkursu jest réwnoznaczne z akceptacja przez przystepujacego
niniejszego Regulaminu w catosci, a kazdy Uczestnik Konkursu zobowiazuje si¢ do
przestrzegania okreslonych w nim zasad.

Uczestnik Konkursu wyraza zgod¢ na przetwarzanie danych osobowych zgodnie z
przepisami ustawy z dnia 29 sierpnia 1997 r. o ochronie danych osobowych do celéw
realizacji Konkursu.

Uczestnik Konkursu wyraza zgod¢ na przetwarzanie danych osobowych w celach
marketingowych i promocyjnych Organizatorow.

Uczestnik Konkursu wyraza zgode na otrzymywanie informacji handlowych od
Organizatorow.

Uczestnikiem Konkursu nie moze zosta¢ osoba zwigzana z Organizatorami umowg o
prace lub tez inng umowg o charakterze cywilnoprawnym. Uczestnikiem Konkursu nie
moze by¢ rowniez osoba zwigzana z jakgkolwiek spotka zalezng od Organizatorow
umowag o prace lub tez inng umowag o charakterze cywilnoprawnym ani tez
cztonkowie rodziny os6b wskazanych powyzej.

Kazdy uczestnik Prelekcji moze dokonac¢ tylko jednego zgtoszenia.

Zasady przyznawania nagrod:

Zadaniem konkursowym jest udzielenie przez Uczestnika Konkursu podczas Prelekcji
odpowiedzi na pytanie konkursowe zadane przez jednego z prelegentéw Prelekcji.
Uczestnicy Prelekcji udzielaja odpowiedzi na pytanie konkursowe zadane przez
prelegenta Prelekcji i wraz ze wskazanymi danymi kontaktowymi zapisuja ja na
kuponie konkursowym, ktory umieszczaja w pojemniku na wypetlnione kupony
konkursowe na stoisku Organizatorow do godziny 17.00 pierwszego dnia Konferencji
Sales Performance (22 wrzesnia 2011 roku).

Poprzez wypetnienie powyzej wskazanej procedury uczestnicy Prelekcji staja si¢
Uczestnikami Konkursu.

Sposrdéd Uczestnikow Konkursu, ktorzy udziela odpowiedzi na zadane pytanie
konkursowe Komisja Konkursu wybierze jednego Uczestnika Konkursu, ktory
udzielil najtrafniejszej i najciekawszej odpowiedzi. Wyzej wskazany Uczestnik
Konkursu otrzyma Nagrodg i zostanie zwyciezca Konkursu.
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Zwycigzca zostanie ogloszony podczas oficjalnego zakonczenia Konferencji Sales
Performance w Hotelu Courtyard by Marriott w Warszawie w dniu 23 wrze$nia 2011
roku okoto godziny 15.00.

Wreczenie Nagrody konkursowej nastgpi bezposrednio po ogloszeniu wynikéw
Konkursu.

Jezeli zwycigzcy Konkursu nie bedzie na sali podczas ogloszenia wynikow i
bezposrednio po ich ogloszeniu, Organizatorzy skontaktuja si¢ ze zwycigzca
Konkursu po zakonczeniu Konferencji Sales Performance w celu wreczenia mu
nagrody konkursowej.

Nagrodg rzeczowa w konkursie jest - Tablet HTC Flyer. Warto$¢ nagrody rzeczowe;j
zostanie podana do dnia 20.09.2011r.. Nagroda nie podlega wymianie ani zamianie
ani rekompensacie na jej rownowarto$¢ w gotowce.

Wygrana w konkursie podlegaja opodatkowaniu zryczaltowanych podatkiem
dochodowym zgodnie z ustawa z dnia 26 lipca 1991 r. o podatku dochodowym od
0s6b fizycznych.

Zwyciezca Konkursu, ktéremu zostanie przyznana Nagroda, o ktorej mowa w
Punkcie 8 otrzyma réwniez dodatkowag nagrod¢ pieniezng w wysokosci, ktora po
pomnigjszeniu o zryczattowany podatek dochodowy od o0s6b fizycznych od tej
nagrody pieni¢znej, odpowiada kwocie zryczattowanego podatku dochodowego od
0sob fizycznych, naleznego od przyznanej nagrody rzeczowej. Dodatkowa nagroda
pieni¢zna zostanie pobrana przez wrgczajacego nagrode, jako platnika 10%
zryczattowanego podatku dochodowego od o0sob fizycznych od catkowitej wartosci
przyznanych w konkursie nagrod (art. 30 ust. 1 pkt. 2 ustawy z dnia 26 lipca 1991
roku o podatku dochodowym od 0s6b fizycznych) 1 przekazana do wtasciwego urzedu
skarbowego.

Nagrode rzeczowa W Konkursie przyznaje jednoosobowa komisja, ktorg stanowi
przedstawiciel Comarch S.A. Brak jest mozliwosci odwotania si¢ od decyzji komisji
konkursowe;j.

Przy odbiorze kazdej nagrody rzeczowej zwycigzca Konkursu zobligowany jest
podpisac ,,Protokét odbioru nagrody”. Powyzej wskazany wymog warunkuje wydanie
nagrody rzeczowej.

Postanowienia koncowe.

Uczestnictwo w Konkursie jest bezptatne i dobrowolne.

Tres¢ Regulaminu dostgpna jest na stoisku Organizatorow w miejscu Konferencji
Sales Performance — na terenie Hotelu Courtyard by Marriott w Warszawie oraz na
stronie internetowej www.wsparciesprzedazy.com.pl.

Organizator zastrzega sobie prawo do zmiany Regulaminu, jezeli nie wplynie ona na

pogorszenie warunkéw uczestnictwa w Konkursie.


http://www.wsparciesprzedazy.com.pl/

3. Wszelkie spory mogace wynikng¢ migdzy Organizatorami a Uczestnikiem Konkursu
rozpatrywane bg¢da przez sad powszechny wiasciwy dla siedziby Organizatorow.
4. Zgloszenie do udziatu w Konkursie jest rownoznaczne z akceptacja Regulaminu.



